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Quelques mots de notre PDG

L'année 2018 s'est terminée dans I'incertitude. 2019 a
commencé de méme. Sans parler de baisse de la croissance,
on ne pouvait nier une certaine fatigue des marchés. Mais
le gros coup de massue n'a jamais eu lieu. La tempéte
annoncée par certains a été évitée.

L'indice des directeurs d'achat récemment présenté pour I'Europe
montre clairement qu'aucune crise n'est a craindre, pas méme une
baisse. Parlons plutdt de ralentissement de la trés forte croissance que
nous connaissons depuis plusieurs années.

Ambitieuses, nombreuses sont les entreprises qui poursuivent leurs
investissements. Chez EdmolLift, le décompte du mois d'avril ne laisse
aucune place au doute : avril est le meilleur mois jamais réalisé par
I'entreprise. Nous ne parlons pas ici du meilleur mois de I'année, ni
méme du meilleur mois d'avril de I'histoire de notre société, mais bien
du meilleur mois jamais réalisé depuis la fondation de I'entreprise.

CERTES, LES INCERTITUDES EXISTENT ET NE SONT PAS NEGLIGEABLES

Quand et comment se terminera la guerre commerciale que se livrent
les Etats-Unis et la Chine et qui affecte déja de nombreux marchés a
travers le monde ?

Le Brexit représente-t-il un risque pour la bonne marche future des
affaires ?

Que nous réserve la Russie de Poutine et quelles sont les
conséquences pour le reste du monde ?

DES STOCKS PARES
POUR L'ETE

Pour satisfaire la grande demande
autour de nos produits les plus
populaires, nous avons préparé un
grand stock pour des livraisons rapides
pendant tout I'éte.

Anders Wahlquist
PDG DE EDMOLIFT AB

anders.wahlqvist@edmolift.se

Parallélement, nous devons accepter que les signaux de crise sont
la nouvelle norme. Mais avant de tirer sur la sonnette d'alarme,
regardons d'abord les chiffres et les indicateurs.

Et les chiffres ne nous donnent aucune raison de nous inquiéter.
Malgré le ralentissement, la croissance se poursuit - et nous
sommes totalement convaincus que le développement va se
poursuivre au cours des prochaines années.

La base solide établie au fil des années a Harndsand nous
fournit aujourd'hui tant les ressources que la compétence pour
soutenir les filiales et les sociétés associées en leur assurant le
développement futur.

EDMOLIFT CONSERVE SA LIGNE OFFENSIVE

Notre engagement affirmé aux cotés de LiftPro Nordic AB et |a
mobilisation pour Edmolift Benelux sont deux exemples des efforts
consentis pour renforcer notre offre et notre activité.

Notre ambition affirmée est un chiffre d'affaires annuel de
300 millions de couronnes suédoises avec une rentabilité
exemplaire d'ici trois ans. &
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Edmolift Benelux, VandenBos et Lift Quality forment
depuis le 1¢" mai 2019 une seule et méme entreprise. En
rassemblant les compétences, I'objectif est de garantir a
chaque composante du groupe une gamme de produits
plus complete. Pour les clients, le changement est mineur
puisque les trois marques restent proposées a l'avenir.

Si EdmolLift est propriétaire depuis trois ans déja de Lift Quality
et VandenBos, les sociétés ont été gérées jusqu’a présent
comme trois entités séparées avec les Pays-Bas, la Belgique et

le Luxembourg comme sites d’activité. Les trois sociétés n’en
forment désormais plus quune et bénéficient d’'une gestion
commune ainsi que d'un bureau commun situé a Aalsmeer au
sud d’Amsterdam.

Anders Wahlqvist, PDG d’EdmolLift, voit plusieurs avantages
avec la fusion et le bureau commun.

— Avec cette concentration de compétences, chaque « fer de
lance » de 'entreprise peut travailler sur un programme plus
complet et nous pensons que ce changement peut renforcer
les ressources dans le domaine de I'aprées-vente et de la
maintenance.

Vincent Demper, PDG d’EdmolLift Benelux, considére aussi que
le changement devrait faciliter la collaboration et parallelement,
le maintien des trois marques rassure les clients et représente
un atout pour I’'entreprise.

— Lift Quality a une longue expérience de différents projets
spéciaux, VandenBos travaille sur de grands projets et
EdmoLift Benelux assure les échanges avec les distributeurs et
les concepteurs de systéme. Ces trois marques performantes
sont bien positionnées sur le marché et nous permettent
d’assurer une couverture optimale du marché. Notre objectif
reste de trouver des solutions aux problémes des clients et
le renfort de compétence redouble nos chances de répondre
exactement aux besoins des clients.

EdmolLift Benelux compte actuellement 8 employés et apres la
fusion, la société vise les 3,3 millions d’euros de chiffre d’affaires
pour le prochain exercice.

— Il s’agit d’'une augmentation de 25 %, mais nous avons une
vision optimiste de I’avenir et cet objectif est réaliste,
indique Anders Wahlqvist. &

Lift Quality BV
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De gauche a droite : Vincent Demper et Anders Wahlgvist

PERIODES DE VACANCES

Nos bureaux commerciaux et de pieces de rechange restent
ouverts tout I'été pour vous offrir e meilleur service. La
production sera arrétée les semaines 29 et 30, mais nous

avons constitué un stock d'été pour nos tables €lévatrices

les plus vendues que nous pourrons bien entendu livrer
€galement durant cette période.



‘dmoJifl XX

® www.edmolift.se

BULLETIN D'INFORMATION

#2-2019

Chariot manipulateur WP et tracteur pousseur
Movexx, une bouffée d'air pour ABB a Ludvika

— L’ergonomie est un aspect essentiel de I’environnement de
travail. Désormais, les positions de travail sont optimales,
commente Mesudin Mujovic. Le travail est devenu plus facile
pour les opérateurs, ce qui a permis une réduction des arréts-

Dans les entreprises hautement spécialisées, il peut s'avérer
difficile de s'équiper convenablement. La réponse sont les
solutions sur mesure et les solutions innovantes.

Pour satisfaire le site ABB de Ludvika, EdmolLift a combiné
deux de ses produits en une seule solution innovante de
levage.

maladie.

— L’équipement fonctionne tres bien, indique Mesudin
Mujovic, technicien de production chez ABB. Cest exactement
ce dont nous avions besoin.

Chez ABB, des charges lourdes sont déplacées au niveau du
poste de soudage. Certaines pieces amenées et retirées du

robot de soudage peuvent peser jusqu’a 200 kg. Pour éviter les
lésions de fatigue, il faut opter pour les bons équipements. ABB
voulait réduire les mouvements manuels et recherchait donc

un équipement non seulement capable de lever et baisser les
charges lourdes, mais aussi mobile et a entrainement autonome.

— Le marché ne propose hélas aucun chariot autotracté
assurant les fonctions de levage/descente, précise Niklas
Fallstrom, vendeur chez EdmoLift. Nous avons donc étudié
le cahier des charges et congu une solution qui combinait
un tracteur pousseur Movexx électrique sur un chariot
manipulateur WP. Le résultat est tres satisfaisant.

Spécialement doté de deux fourches a la demande du client, ce
chariot mobile se déplace grace au tracteur pousseur électrique.
Cette solution est tres flexible et d’autres applications sont
possibles avec le tracteur pousseur Movexx.

Le chariot manipulateur WP est un produit EdmolLift et le
tracteur pousseur électrique est fabriqué par Movexx dont
EdmolLift est représentant général pour le Nord de 'Europe. 4
Movexx T1000 et WP 300 SS

Au poste de soudage de ABB a Ludvika, certains mouvements
usant physiquement ont disparu et au final, tout le monde y
gagne.

Vous souhaitez rester au fait des dernieres évolutions dans le
secteur des tables éelevatrices ?

Inscrivez-vous ou inscrivez un collégue pour recevoir notre bulletin d'information a I'adresse
www.edmolift.com/newsletter

Edmolift AB Jagaregatan 11, 871 42 Harn6sand, Suéde, tél. : +46 (0)611-837 80, courriel : b2b@edmolift.se, Internet : www.edmolift.se
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Un bon début pour
LiftPro Nordic

LiftPro Nordic, dont Edmolift est un des actionnaires
principaux, a démarré sur les chapeaux de roues. En
placant la barre trés haut, la jeune entreprise, dont la
premiere facture date de septembre 2018, ne vise pas
moins qu'un chiffre de vente de 30 millions de couronnes
suédoises pour 2019.

LPN fabrique et vend des solutions de levage de grande

taille et sur mesure. Il s’agit de tables élévatrices capables de
lever 10-15 tonnes, soit tout objet depuis les camping-cars
jusqu’aux panneaux de maison. La gamme comprend aussi des
plateformes a mat utilisées comme monte-charge.

Entré dans le capital de LPN en octobre 2018, EdmoLift a
toujours eu 'ambition affichée de devenir actionnaire principal.
Avec une participation passée a 44 %, ce partenariat est un
élément essentiel de la stratégie de EdmolLift.

— Cette collaboration nous a permis d’élargir notre gamme,
indique Anders Wahlgvist, PDG de EdmoLift. Notre activité a
pris un tournant impensable auparavant.

Jonas Nilsson est le nouveau PDG de LiftPro Nordic depuis le
mois de mai. Arrivé de AF Industry, il a aussi de 'expérience
dans la gestion d’un atelier mécanique en régie propre. Des
bases idéales selon Anders Wahlqvist de EdmoLift.

— Il connait la branche et a présent, sa mission est de
construire des processus et des structures pour garantir la
croissance a long terme. &

SALONS A VEN I R DATE PAYS REPRESENTANT

FACHPACK 2019 24-26 septembre Allemagne EdmolLift Hebetechnik GmbH

EMPACK STOCKHOLM 2019 2-3 octobre Suéde EdmolLift AB

» plus sur les salons sur www.edmolift.com/exhibitions
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NOUVEL EMPLOYE !

Leonie Stelling

Vendeuse chez EdmolLift
Hebetechnik GmbH, Allemagne

VOUS AVEZ COMMENCE RECEMMENT CHEZ EDMOLIFT GMBH,
QUELLE EST VOTRE PREMIERE IMPRESSION ? -

Depuis mon arrivée, je me sens vraiment tres bien chez
EdmolLift. J’ai été tres bien accueillie et tout le monde est
gentil ici, non seulement ici dans la GmbH, mais aussi dans
tout le groupe. La communication est facile avec tous et je
n’ai eu aucune difficulté a me familiariser avec mon nouveau
role de vendeuse.

QU'IMPLIQUE VOTRE ROLE DE VENDEUSE ?

Ma mission consiste essentiellement a répondre aux
clients qui nous contactent et a veiller a ce qu’ils

soient accompagnés pour trouver la solution de levage
correspondant a leurs besoins. En tant que vendeuse, je
me rends aussi chez des clients potentiels pour vendre
nos produits et je les rencontre également sur les salons
professionnels. Il est important de construire rapidement
une bonne relation avec le client et de montrer que nous
offrons les meilleures solutions du marché.

POURQUOI AVEZ-VOUS CHOISI EDMOLIFT ?

Apres des études de commerce international et de marketing
en Allemagne et au Danemark, je voulais travailler pour une
société internationale installée dans le Nord de I’Allemagne.
Je suis une vendeuse enthousiaste et mon ambition est de
développer mes compétences dans mon domaine. Rejoindre
EdmolLift immédiatement apres mes études est une
excellente opportunité pour démarrer ma carriere.




