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Quelques mots de notre PDG

De nouvelles solutions pour relever de nouveaux defis

Le ralentissement de I'économie tant redouté est enfin la.

[l n'est pourtant pas la conséquence d'un déclin du marché
ou de la guerre commerciale que se livrent les Etats-Unis et
la Chine. Ce qui fait actuellement trembler les entreprises
et la société est la pandémie de coronavirus. Personne n'y
échappe. Pas méme Edmolift.

En comparaison avec nos concurrents, nous souffrons cependant moins de
la crise du covid-19. Des chiffres récents portant sur les douze dernieres
semaines montrent une baisse de 20 % par rapport a 2019 pour EdmolLift.
Un grand nombre de nos concurrents enregistre une baisse de 30 a 45 %
pour la méme période.

Edmolift s'en sort mieux. Pourquoi ? Nous sommes actifs.

Nous ne relachons pas nos efforts. Nous restons offensifs et poursuivons le
développement de nouvelles solutions, aussi bien pour nos produits que pour
les relations avec nos clients.

Edmolift a bien siir réduit sa cadence de production, adapté les modalités
de réunion et organisé le télétravail pour les collaborateurs appartenant

aux groupes a risque. Mais notre entreprise n'a rien perdu de sa grande
motivation ni de son ambition. Edmolift ne ferme pas ses portes en
attendant que la tempéte passe.

Depuis de nombreuses années, Edmolift insiste en interne sur I'importance
de la réactivité, notamment la capacité d'adaptation rapide face a
I'évolution des différents parametres et exigences. C'est le moment de
prouver que la lecon est apprise. La situation actuelle est grave — mais les
défis que nous devons relever n'en sont pas moins passionnants et source
d'épanouissement. Je suis convaincu que nombre de méthodes, outils et
stratégies que nous imposent les circonstances actuelles feront partie
intégrante de notre activité a l'avenir.

Notre stratégie consiste d'ici la fin de I'année a concentrer une grande
partie de nos efforts sur les solutions numériques et l'interactivité. EdmoLift
a désigné ses premiers héros du numérique. Désormais en premiere ligne,
leur mission consiste a assurer une accessibilité optimale de I'entreprise et
de ses produits. lls doivent étre d'autant plus inventifs que leur marge de
manceuvre est réduite en cette période d'incertitude du marché ou salons
professionnels et rencontres en présentiel ne sont pas envisageables.
Concrétement, il s'agit de concevoir des tutoriels vidéo, des campagnes
promotionnelles et de courts reportages vidéo avec pour objectif le

lancement numérique de produits et des formations en direct ou clients et
revendeurs passent du role de destinataires passifs a celui de participants
actifs avec la possibilité d'interagir et de poser des questions. Par ailleurs,
nous poursuivons le développement de notre banque de présentations ou
tous nos produits sont accompagnés de photos et d'images animées.

Retrouvez Edmolift et ses filiales sur Internet et sur les réseaux sociaux
- en pleine effervescence actuellement !

Malgré la situation économique actuelle et une baisse des commandes et
du chiffre d'affaires, EdmolLift reste tres actif sur le front des affaires. Je
souhaite en particulier souligner la collaboration avec EOS, une entreprise
francaise spécialisée en technologie médicale. Edmolift va fournir des piéces
de EOSedge, un scanner corps entier unique. Le projet a été initié par notre
revendeur EdmolLift Solutions de Liége et a conduit a la signature d'un
accord-cadre portant sur un montant de 50 millions SEK.

Je souhaite terminer avec quelques mots sur la triste perte d'un membre
de la famille Edmolift. En avril dernier, Torbjorn Edmo, le fondateur de
I'entreprise, s'est éteint a I'dge de 83 ans. La curiosité et la créativité de
Torbjorn sont les pierres d'angle de notre entreprise fondée il y a 60 ans.
C'est sous sa direction que I'entreprise a fait ses premiers pas avant de
devenir un des leaders européens de la production et du développement de
solutions de levage intelligentes. Torbjorn était chaleureux et a I'écoute et
incarnait plus que personne I'esprit de Edmolift. Son départ est une grande
perte et nous remercions Torbjorn pour toutes ces années et le chemin
parcouru ensemble. &
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EdmolLift agrandit sa gamme avec I'outil de levage Neo
30. Avec cet outil mobile a batterie, le levage jusqu'a
30 kg n'a jamais été aussi simple.

— Pour simplifier, on peut le décrire comme un prolongement
du bras humain, sans équivalent sur le marché, indique Mikael
Fernlund, chef des ventes EdmoLift pour le Nord de ’Europe.

Une bonne ergonomie stimule la productivité et des solutions
ergonomiques intelligentes sont justement la spécialité de
EdmolLift. Avec Neo 30, la gamme de produits compte désormais
un outil de levage pratique, flexible et d'un excellent rapport
qualité/prix, permettant de simplifier les opérations de levage a la
verticale, quel que soit le domaine d’application.

C'est aussi un outil trés simple a installer. Pas de montage
complexe, aucun tirage de cable électrique.

— Il faut juste installer un crochet au plafond ou prévoir un
systeme de traverses capable de supporter une charge de 70 kg.
Rien de plus pour démarrer, précise Mikael Fernlund.

Si l'installation est simple, le travail avec Neo 30 l’est encore

plus. La poignée de commande conviviale que tient I'opérateur
lui permet d’indiquer la vitesse de levage et descente avec la
main. Mouvement rapide — déplacement rapide, mouvement

lent — déplacement lent. Neo 30 détecte le mouvement de la main
et 'amplifie sans a-coups. Le mouvement est contro6lé, précis et
parfaitement sécurisé.

Avec son utilisation simple et intuitive, 'outil de levage est comme
un prolongement du bras humain.

— Cet outil unique n’a pas son égal sur le marché, ajoute Mikael
Fernlund. Il est incroyablement flexible et facile a utiliser. Ses
domaines d’application sont tres nombreux.
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P> Neo 30 est fourni avec un crochet standard, mais il existe aussi
un large choix de crochets, de préhenseurs a vide et magnétiques
proposés en option et qui facilitent I'utilisation dans de nombreux
domaines.

Comparativement a une installation rapide pour le levage de
charges lourdes avec une entrée de gamme a 100 000 SEK, Neo 30
est une solution économique et cofite environ 37 000 SEK.

L'’ACHAT DE BINAR NEO 30 INCLUT : NEO 30, pivot, adaptateur,
chargeur, deux batteries, crochet standard et manuel du produit.

LIRE PLUS SUR NEO 30 A LA RUBRIQUE DE PRODUITS SUR NOTRE SITE
WEB: » www.edmolift.com

Nouvel avertisseur
sonorequissimplifie

I"'installation

il

Il y a quelques moins, les ingénieurs électriques de
EdmolLift ont congu un avertisseur sonore pour un client
qui souhaitait un avertisseur pouvant alterner entre
signaux sonores et lumineux. Cet avertisseur sonore
complet est maintenant proposé dans les accessoires

et n'est plus réservé aux seules solutions de levage sur
mesure. Tout client peut le commander.

— Auparavant, le gyrophare et 'avertisseur sonore étaient
deux modules séparés. En fonction des besoins des clients, le
gyrophare ou l'avertisseur sonore, ou les deux, étaient fournis,

cette derniére option impliquant un cablage électrique plus
complexe, explique Martin Andersson, ingénieur électrique
chez EdmolLift.

L’avertisseur sonore intégre un module lumineux et un module
sonore. L’opérateur choisit la ou les fonctions de signalisation
souhaitées et regle I'avertisseur en conséquence pour le domaine
d’application. Par ailleurs, 'opérateur peut aussi monter et
démonter les différents modules tres simplement selon ses
besoins.
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Le premier modéle de EOSedge™ a été installé en France
en 2019. Aussi bien titulaire du marquage CE européen
que d'une homologation FDA 510(K) pour I'Amérique
du Nord, le potentiel du nouveau systéme d'imagerie
est énorme. Edmolift Solutions, le revendeur belge de
Edmolift, a contribué au projet avec la plateforme de
positionnement vertical qui permet de scanner le corps
entier du patient qui se tient debout dans une position
naturelle.

EdmolLift Solutions a une riche expérience de la fourniture
pour divers secteurs de I'industrie de solutions spécialement
adaptées aux besoins uniques des clients. L’entreprise compte
une clientele tres hétéroclite, depuis les parcs d’attraction tels
que Disneyland Paris, en passant par I'industrie automobile
et la filiére de distribution du champagne et du vin jusqu’aux
fabricants de chocolat et aux théatres pour ne nommer que
ceux-ci. Son dernier grand projet était pour U'entreprise EOS
imaging, grand nom de la technologie médicale.

— EOS imaging nous a sollicités pour participer aux
développement de sa nouvelle unité médicale révolutionnaire.
Le nouveau scanner fournit la meilleure résolution du secteur
tout en réduisant de maniére drastique les rayonnements

par rapport a d’autres produits du marché. Par ailleurs, il se
caractérise par une qualité nettement meilleure du flux de
travail pour le personnel médical, indique Daniel Rundén,
chef de projet chez EdmoLift Solutions.

Le fruit de ce travail mené sur plusieurs années s’appelle
EOSedge™. Le role de EdmoLift Solutions dans ’aboutissement
du projet consistait a assurer I'intégration de la plateforme
patient dans le concept de cabine ouverte de I'unité. L’objectif
global était d’augmenter le confort du patient se tenant dans

le scanner et d’optimiser parallélement le nombre de patients
scannés. Grace au développement d’une plateforme basée sur
une table élévatrice spéciale, TE 350, EOSedge™ permet un

EOSedge™

Table élévatrice
spéciale TE 350

acces facilité pour un tres large éventail de patients. La nouvelle
plateforme permet méme un positionnement rapide et aisé des
patients et peut balayer une zone plus étendue d’examen.

EOSedge™ permet I'imagerie par coupes avec analyse de parties
du corps et du corps entier chez ’adulte et I'enfant avec mise

en charge totale, fournit parallelement des images de meilleure
qualité - malgré la faible dose de rayons - et augmente la
précision des données anatomiques des patients placés dans des
positions fonctionnelles.

— La participation a ce projet a été une expérience tres positive
et nous sommes satisfaits du résultat. EOSedge™ est un
nouveau produit révolutionnaire avec un formidable potentiel
pour le marché international de la tomodensitométrie,

un marché qui pese 2 milliards USD par an. L’objectif

de EOS imaging est de vendre 800 unités EOSedge™ au

cours de la prochaine décennie, ce qui représente la vente

du méme nombre d’exemplaires de la table élévatrice TE

350 spécialement congue par EdmolLift, conclut Jérome
Laermans, directeur général de EdmoLift Solutions. £
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