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Einige Anmerkungen des Geschéftsfiihrers

Die Konjunktur schwachelt, die deutsche
Automobilindustrie steht vor groBen Umbriichen und wir
stehen vor einem Brexit mit unklaren Folgen. 2019 wird
ein Jahr der Herausforderungen. Wir bei EdmolLift haben
aber dennoch Grund optimistisch zu sein. Eine Vielzahl
zielgerichteter MaBnahmen fiihrt dazu, dass wir besser
als je zuvor geriistet sind. Wir blicken einem interessanten
Jahr 2019 entgegen!

EDMOLIFT KANN AUF EINEN LANGEN ZEITRAUM kraftigen Wachstums
zuriickblicken. Fast zehn Jahre lang zeigten alle Kurven nach oben. Jetzt
beginnt die starke Konjunktur abzuflauen und die enorme Kraft auf dem
Markt ist nicht mehr richtig prasent. Das ist vielleicht am stédrksten in
einem unserer wichtigsten Kundensegmente, der Automobilindustrie,
festzustellen, die zum Ende des vergangenen Jahres auf unerwartet
heftigen Gegenwind gestoBen ist. Hier wirkten sich die neue EU-
Abgasnorm und ein schwacher chinesischer Markt am bedeutendsten
aus. Generell sinkt der Verkauf von Personenwagen in Europa wie auch
in den USA und in China. Die deutschen Automobilriesen halten die
Verkaufszahlen jedoch hoch und rechnen damit, dass Fahrzeugverkaufe
und Einnahmen 2019 leicht liber denen des Vorjahres liegen.

DER UBERGANG ZU ELEKTROFAHRZEUGEN stellt sich fiir die Branche

als hochst delikater Balanceakt heraus. Viele groBe Hersteller stehen
vor umfassenden, ausschlaggebenden Entscheidungen: Weiter

auf traditionelle Benziner und Dieselfahrzeuge setzen oder zur
Elektromobilitat tibergehen? Die Hersteller haben in Plattformen und
Produktionsanlagen fiir traditionelle Fahrzeuge investiert. Diese Anlagen
anzupassen und zu verdndern, um den gednderten Anspriichen gerecht
zu werden ist eine Herausforderung fiir die gesamte Branche. Im
Bezug auf Elektroautos, Elektromobilitdt und den damit verbundenen
Produktionsanpassungen stehen wir als Zulieferer positiv gegeniber.
Maglichen Produktionsumstellungen und Anpassungen sehen wir als
Chance und sind fiir jegliche Unterstiitzung gewappnet.

DER BREXIT ALS WEITERER UNSICHERHEITSFAKTOR Verldsst GroBbritannien
die EU? Kommst es zu einer neuen Volksabstimmung? Verlasst
GroBbritannien die EU mit neuen Vereinbarungen oder kommt es zum
harten Brexit? Zum gegenwartigen Zeitpunkt wissen wir nichts, sondern
konnen nur konstatieren, dass schon der erste Brexitbeschluss und die
hohe Unsicherheit tiber die Zukunft die Verkdufe von Edmolift auf einem
unserer groBten Markte negativ beeinflusst haben.

EIN GLOBALER PARTNER

TROTZ ALLDEM ist es wichtig, zu betonen, dass sich die
Automobilbranche nicht in der Krise befindet, dass die Unsicherheit
um den Brexit GroBbritannien nicht zum Erliegen gebracht hat und
die konjunkturelle Entwicklung nicht negativ, sondern abgeflacht ist.
Wir kdmpfen bei Edmolift jede Woche weiter darum, das Niveau der
Vorjahre zu erreichen. Das ist hart und herausfordernd, aber es gelingt
uns. Der Anstieg im Vergleich zum Vorjahr betrdgt 6,3 Prozent. Und wir
haben gute Griinde, weiterhin optimistisch in die Zukunft zu schauen.
Das starke Wachstum iber viele Jahre hat uns die Méglichkeit zu
Investitionen in allen Bereichen von Personal bis hin zu Innovationen
eroffnet.

SO BEGEGNET EDMOLIFT DEM JAHR 2019:

Beste Mitarbeiter der Branche von Entwicklung und Produktion bis zu
Verkauf und Kundendienst

Leistungsstarkstes Netzwerk der Branche aus Handlern und Vertrieb

Brandneue Website mit niitzlicheren Informationen und komfortablen

Kontaktmdglichkeiten zwischen Kunden und Handlern
Nicht zuletzt:

Seit Jahreswechsel 122 neue Produkte im Sortiment.

Edmolift ist besser als je zuvor fiir die Zukunft geriistet.
Auch auf einem leicht schwachelnden Markt besitzen wir
die Voraussetzungen fiir weiteres Wachstum durch den
Gewinn von Marktanteilen. &
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Anders Wahlquist
GESCHAFTSFUHRER EDMOLIFT AB

anders.wahlqvist@edmolift.se
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Edmolift eroffnet Verkaufsbiiro in Frankreich!

Edmolifts klare Ausrichtung auf internationales
Wachstum hat in den letzten Jahren zur Er6ffnung

von Tochterunternehmen in den Niederlanden und in
Danemark gefiihrt. Seit 2008 hat der Handler EdmolLift
Solutions mit Sitz im belgischen Liittich den Markt in
Frankreich und Belgien betreut. Um die regionale und
lokale Prasenz zu erh6hen, eroffnet EdmoLift BENELUX
B.V. jetzt ein Verkaufsbiiro in Noisseville, Frankreich!

WELCHE GRUNDE GIBT ES FUR DIE EROFFNUNG EINER NEUEN
NIEDERLASSUNG IN FRANKREICH?

,In unserer Branche ist Kundennihe auf regionaler und
nationaler Ebene wichtig, um den Kunden direkt vor Ort
personlich zu betreuen. Wir haben gesehen, dass diese
Vorgehensweise mit ,more feet on the street” in den
Niederlanden und in Danemark wirklich beginnt, Friichte

zu tragen. Unternehmen unterschiedlicher GréBe sind zu
wertvollen, wiederkehrenden Kunden geworden. Als die
Moglichkeit zur Expansion nach Frankreich tiber EdmoLift
BENELUX B.V. aktuell wurde, haben wir dies als einmalige
Chance betrachtet, die wir nicht versaumen durften. Mit Tony
Hagege am Steuer des neuen Biiros in Noisseville verfligen
wir iiber einen hochst kompetenten Verkaufsleiter, der uns
den Weg auf den franzosischen Markt bahnen wird®, erlautert
Anders Wahlqvist, Geschéftsfiihrer bei EdmoLift.

WARUM HABEN SIE SICH FUR TONY HAGEGE ENTSCHIEDEN?

»,Zum ersten Mal habe ich Tony vor etwa acht Jahren

getroffen. Daher wusste ich schon langer, dass er tiber
umfassende Erfahrung in der Hubtischbranche, einen
ausgepragten Hintergrund bei der Verkaufsarbeit und

als Berater sowie eingehendes technisches Wissen und
Siegermentalitét verfiigt. Tony ist mit anderen Worten ein
fantastischer Zugewinn fiir jedes Unternehmen®, so Vincent
Demper, Verkaufsleiter bei EdmoLift BENELUX B.V., und er
fahrt fort:

,Letztes Jahr habe ich Tony wieder getroffen und vielleicht
war es das Schicksal, das uns zusammenfiihrte. Wir strebten
die Eroffnung eines Verkaufsbiiros in Frankreich an, weil
dies ein Markt mit riesigem, ungenutztem Potenzial ist,
waren jedoch nicht sicher iiber den richtigen Zeitpunkt der
Etablierung. Als ich Tony traf, habe ich ihm von unseren
Frankreichplanen berichtet und ihn gefragt, ob er glaube, die
richtige Person fiir diesen Job zu sein. Ich war froh {iber seine
positive Reaktion und ich habe mich dariiber gefreut, dass er
die Aufgabe, EdmolLift als einflussreiches Unternehmen auf
dem franzosischen Markt zu etablieren, iibernehmen mdochte.

«

WELCHE ZIELE HAT EDMOLIFT IN FRANKREICH?

»Zundchst ist es ausschlaggebend, eine solide Grundlage fiir
die neue EdmolLift-Vertretung in Frankreich zu schaffen. Wir
haben das ehrgeizige Ziel, innerhalb eines Zeitraums von fiinf
Jahren Marktfiihrer zu werden. Bis dahin ist es ein weiter
Weg und wir miissen hart arbeiten. Ich bin jedoch iiberzeugt,
dass wir es mit unseren ausgezeichneten Produkten und Tony
mit seiner Kompetenz und seinem tiefen Verstdndnis fiir

den franzosischen Markt schaffen konnen®, schlieBt Vincent
Demper.

BESUCHEN SIE DIE NEUE FRANZOSISCHE WEBSITE AUF EDMOLIFT.FR

Edmolift AB Jigaregatan 11, 871 42 Hirn6sand, Schweden, Tel.: +46 (0)611-837 80, E-Mail:: b2b@edmolift.se, Internet: www.edmolift.se
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Verkaufsleiter Frankreich

WAS HABEN SIE VOR IHRER TATIGKEIT BEI EDMOLIFT GEMACHT? !I s . {
sBevor ich bei EdmolLift anfing, habe ich seit 2011 in der ' N 4
-

Hubmittelbranche gearbeitet. Dort habe ich ein anderes
Unternehmen auf dem franzosischen Markt vertreten. Meine
Aufgaben bestanden in Verkauf und Beratung. Ich stand
franzosischen Kunden bei der Wahl der passenden Hublosung
fiir ihren Bedarf zur Seite. Weil ich wahrend meiner

gesamten beruflichen Laufbahn mit mechanischem Design,
unterschiedlichen CAD-Programmen und interner Logistik
gearbeitet habe, verfiige ich iiber viel Wissen und Erfahrung
zur Losung diverser technischer Probleme, wann auch immer
sie beim Kunden auftreten.

WARUM HABEN SIE SICH FUR EDMOLIFT ENTSCHIEDEN?

~EdmoLift blickt auf eine lange Geschichte bei der
Entwicklung und Produktion von Hublésungen hoher
Qualitat mit robustem Design zuriick. Das Unternehmen ist in
ganz Europa gut vertreten, in Frankreich ist die Warenmarke
jedoch nicht so etabliert. Deshalb bin ich der Ansicht, dass es
eine fantastische neue Herausforderung ist, die Position von
EdmoLift hier zu stiarken und den Wettbewerb mit anderen
Hubtischherstellern in Frankreich ernsthaft anzugehen.”

WAS ERWARTEN SIE VON DER NAHEN ZUKUNFT?

»Wir beabsichtigen, EdmoLift innerhalb von drei Jahren als
einen der drei starksten und relevantesten Hubtischhersteller

in Frankreich zu etablieren. Fiir den Fiinfjahreszeitraum
heiBt das Ziel natiirlich, Frankreichs wichtigster und

umfassendster Lieferant fiir Scherenhubtische, Produkte ‘@7 f
fiir die Palettenhandhabung und Hilfsmittel fiir die &%

Materialversorgung zu werden. &

Positive Signale auf der LogiMAT 2019

tu it xx J N - Die Signale in den Medien waren in letzter Zeit negativ, die
7 grofBe Logistik- und Materialtransportmesse, die dieses Jahr
Ende Februar stattfand, stand jedoch unter positiven Zeichen.

»Wir blickten in diesem Jahr etwas gespannter auf

die Messetage, weil die LogiMAT ein ausgezeichnetes
Konjunkturbarometer ist“, erlautert Anders Wahlqvist,
Geschiftsfithrer von EdmolLift. ,Mein Eindruck war, dass die
Medien im Hinblick auf das Wachstum negativer eingestellt
sind als die Unternehmer. Und das hat sich in Stuttgart
bestatigt.

Die Anzahl der Messebesucher steigt weiterhin an und betrug
Die LogiMat in Stuttgart gehort fiir EdmoLift zu den wichtigsten  fast 62.000 — 11,5 Prozent mehr als 2018. Auch die Anzahl der
internationalen Messen. In diesem Jahr présentierte das Aussteller und Lander, die bei der LogiMAT vertreten waren,
Unternehmen den Messebesuchern unter anderem die neuen hat sich erhoht.“

Produkte LTT 750 und TSLN 1503.
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Neue Website von EdmolLift online

Edmolift hat seine neue Website online gestellt. Besucher
von edmolift.se und edmolift.com treffen jetzt auf Seiten,
die in vieler Hinsicht bekannt erscheinen, jedoch ein Lifting
durchlaufen haben und jetzt bessere Mdglichkeiten zur
Verwaltung in verschiedenen Sprachen bieten.

Im Friihling und Sommer werden die restlichen Seiten des
Unternehmens in insgesamt neun Sprachen und neuer
Form online gestellt.

Die neue Website ist responsiv und funktioniert unabhangig
von der Darstellung auf dem Rechner, Tablet oder Smartphone.
Sie ist auf viele Arten einfacher und barrierefreier, aber auch
vertraut — eine bewusste Entscheidung.

,»Es ist wichtig, dass sich Besucher in einer vertrauten
Umgebung befinden, wenn sie die Website von EdmolLift
besuchen. Wir hatten bereits eine funktionierende
Seitenstruktur, die wir grundsatzlich beibehalten wollten®,
erlautert Hans Skoog, Marketing Communications Manager
bei EdmolLift. ,Kunden, die unsere Seite bereits frither
besucht haben, finden sich definitiv zurecht, treffen aber jetzt
auf eine Seite, die frischer und attraktiver ist als zuvor.“

Die Website von EdmoLift wendet sich an Kunden und Handler.
Ziel ist es, ein umfassendes, breites Spektrum an Inhalten

von Produktfilmen, Interviews und Case Studies bis hin zu
Neuigkeiten zu Unternehmen und Produkten zu prasentieren.

Eine zentrale Rolle bei der Gestaltung der neuen Website hatte
Alfred Johansson inne, Social Media & Online Content Manager
des Unternehmens.

»Ich produziere Text, Bilder und Filme fiir alle Seiten von
EdmoLift und unterstiitze die Administratoren bei der Pflege
der Seiten auf Deutsch, Franzosisch, Niederldndisch ete.,”,
berichtet Alfred Johansson.

Viele Satellitenseiten werden von Héandlern im jeweiligen Land
verwaltet. Das ist ein weiterer Bestandteil der Strategie, die
Mirkte lokaler zu gestalten und Kunden direkt zum nichsten
Héandler zu leiten. Mit der neuen Website eréffnen sich neue
Moglichkeiten.

,Der Produktteil und die tibergreifende Struktur werden die
gleiche sein, unabhingig davon, welche EdmoLift-Seite man
besucht. Jetzt gibt es jedoch fiir Hindler die groBe Chance,
selbst tiber das zu bestimmen, was prasentiert wird und den
Fokus darauf zu legen®, so Alfred Johansson. ,,Was fiir den
jeweiligen Markt bedeutend und wichtig ist, weiB der Handler
am besten. Und so kann er dies auch auf seiner Website klar
unterstreichen.“ &
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GroB3projekt fur bessere Produkthandbucher

EdmolLift hat seine Produkthandbiicher einer griindlichen
Aktualisierung unterzogen. Die Arbeiten verliefen lber
einen Zeitraum von zwei Jahren und sollen garantieren,
dass unsere Kunden jederzeit korrekte, aktuelle
Informationen in der richtigen Menge erhalten.

Frither versandte EdmoLift mit jedem Produkt ein umfangreiches
Handbuch. Es enthielt sicherlich alles, was der Kunde wissen
musste, war aber keine optimale Losung.

,Ein GroBteil unserer Verkaufe erfolgt tiber Einzelhdndler. Die
Endkunden leben in vielen unterschiedlichen Sprachgebieten,
sodass wir frither Handbiicher in 20 Sprachen drucken

und lagern mussten®, so Tobias Svensson, Projektleiter bei
EdmolLift.

Die Bereitstellung der richtigen Menge Handbiicher in der
jeweiligen Sprache war eine groBe Herausforderung fiir EdmolLift.
Vor allem jedoch enthielten die dicken Kompletthandbiicher
héufig mehr, als der Kunde benétigte oder nachfragte.

Als EdmolLift die Priifung seiner Handbiicher beschloss, entschied
man sich daher dafiir, die Informationen in einen physischen
Quick Guide und ein digitales Produkthandbuch aufzugliedern.

,Unsere Produkte sind so intuitiv bedienbar, dass die
benoétigten Anweisungen in Bildern zusammengefasst werden
konnen®, erlautert Tobias Svensson. Fiir die meisten unserer
Kunden sind das genau die Informationen, die sie erhalten
mochten.

Wer heute ein Produkt von EdmoLift erwirbt, erhélt deshalb
einen gedruckten, sprachunabhingigen Quick Guide, der mit
Piktogrammen alles zur Inbetriebnahme des Produkts erldutert.

Detaillierte Informationen sind in acht Produkthandbiichern
zusammengefasst, eines fiir jede Produktgruppe. Die
Produkthandbiicher sind in 22 Sprachen erhiltlich und kénnen
iiber die Website von EdmoLift heruntergeladen werden.
Handbiicher fiir dltere Modelle stehen in Kiirze ebenfalls digital
zur Verfiigung.

Die Digitalisierung aller Handbiicher umfasst unter anderem, dass
Versionen bequem aktualisiert werden konnen. Auerdem ist es
nattiirlich ein Gewinn fiir die Umwelt, nicht fiir jeden verkauften
Hubtisch ein Handbuch drucken zu miissen.

,Nattirlich richten wir uns nach dem Bedarf und den Wiinschen
unserer Kunden®, berichtet Tobias Svensson. Wiinscht ein
Kunde das gesamte Produkthandbuch in Papierform, richten
wir dies selbstverstindlich ein. &

Quick Guides und die neuen Handbiicher kénnen unter https://installation.edmolift.com eingesehen und heruntergeladen werden.
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1990 - hier arbeitet
Stefan mit einer
Einspannvorrichtung am
ersten SchweiBroboter
von Edmolift.

als Werkstattmitarbeiter beim kleinen
Familienunternehmen Edmolift. 31 Jahre spater ist er weiterhin hier beschaftigt,
hat sich aber wie Edmolift selbst stark weiter entwickelt.

Seit Stefan Berglunds erstem Arbeitstag im April 1988 ist bei EdmoLift viel passiert.
Schon damals wurde vieles mit Robotern, aber auch von Hand geschweif3t. Bei der
Produktion ging es um die Herstellung groBer Serien und den Aufbau des Lagers.

Zu Beginn der 1990er-Jahre begann die Automatisierung an vielen Punkten und mit der
Zeit wurde auch die Produktion auftragsgesteuerter ausgerichtet. Kundenangepasste
Produkte wurden zum immer wichtigeren Bestandteil der Geschéftstétigkeit.

Stefan Berglund war groBtenteils auf der Produktionsseite beschéftigt und hat

die Entwicklung hautnah erlebt. Heute hat er sein Tatigkeitsfeld in der EdmoLift- ;359 ?agpirzzf:: e Prodytions
Spezialwerkstatt. Hier werden Prototypen als groBer, wichtiger Auftragsbestandteil und
Einspannvorrichtungen hergestellt, damit die Produktion neuer Modelle reibungslos
verlauft. Bei allen neuen Ausfithrungen, die EdmoLift auf den Markt bringt, hat Stefan
fiir die meisten das allererste Exemplar, den Prototypen, gebaut.

Die Spezialwerkstatt liegt direkt an der Konstruktionsabteilung, sodass der Weg vom
Zeichenbrett zum Prototypenbau im doppelten Sinn extrem kurz ist.

Teil der Aufgabe ist auch das Testen neuer Modelle und die Ausfiihrung besonders
komplizierter Spezialanpassungen.

Heute sind in der Produktion bei EdméLift liber 60 Personen
beschiftigt. Das Bild stammt aus dem Jahr 2018.




‘dmoJifl XX

® www.edmolift.se

NEWSLETTER

#1-2019

g
"l
0

WAS IST DAS BESTE AN DIESER ARBEIT?

,Ich finde, die Herstellung von Einspannvorrichtungen.
Die Einspannvorrichtung ist ein Rahmen, in den alle
Produktkomponenten gelegt und eingespannt werden,
sodass sie vom Roboter verschweiBt werden konnen.
Dabei iibernehme ich die meisten Aufgaben, wie Testen,
Zeichnen und Bauen, selbst. Es geht im hohem MaB um
Problemlésungen und das macht es so interessant.

WAS SIND DIE GROSSTEN VERANDERUNGEN, DIE WAHREND IHRER ZEIT BEI
EDMOLIFT STATTGEFUNDEN HABEN?

AN ,Es ist enorm viel passiert. Eine grofle Veranderung ist
natiirlich, dass wir heute viel mehr Mitarbeiter haben. Als =~ STEFAN BERGLUND
ich anfing, waren wir in der Produktion kaum zehn, heute d
haben wir {iber 80 Mitarbeiter im gesamten Unternehmen. ALTER: 54
Seitdem gibt es so viele neue Maschinen, die Produktion hat : " FAMILIE: Ehefrau, drei erwachsene Kinder
sich verandert und wir haben ausgebaut — es war wirklich BERUF: Techniker, ausgebildeter Werkzeugmacher

interessant, diese Entwicklung mitzuerleben.*

Vieles hat sich in 31 Jahren verandert, aber manches bei
EdmolLift ist auch geblieben.

,Die gute Gemeinschaft und der Zusammenhalt blieben
unverandert, auch als wir immer mehr wurden. Das ist
wichtig. Deshalb gehe ich weiterhin jeden Tag gern zur
Arbeit.“ &
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