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Quelques mots de notre PDG

Sur le plan commercial, |a crise sanitaire semble reculer.
Méme si les inquiétudes partout dans le monde autour
des nouveaux variants sont a l'origine de restrictions, la
vaccination gagne du terrain et laisse entrevoir un lent
retour a la normale. La pandémie est encore bien présente,
mais, et nous l'espérons, devrait réduire son impact a
I'avenir.

Si nous nous penchons sur I'année écoulée, nous pouvons constater que
le volume de commandes a non seulement retrouvé son niveau d'avant
la pandémie, mais enregistre aussi une progression non négligeable.

Le mois de novembre a été marqué par un pic impressionnant des
commandes avec un nouveau record. Plus globalement, on note une
augmentation de 30 % des commandes sur I'ensemble de I'année par
rapport a I'exercice précédent.

Cette croissance indéniable est une belle récompense pour nos efforts
et nous pouvons en étre fiers. Parallélement, la forte pression sur notre
chaine d'approvisionnement a entrainé un rallongement des délais

de livraison. Malgré ces difficultés, nous avons été a méme de gérer

la situation grace a I'engagement sans faille de chacun au sein de
I'entreprise.

Nous sommes équipés pour poursuivre sur cette lancée et depuis

les congés estivaux, huit nouveaux collaborateurs au total nous ont
rejoints. Nos rangs ont été renforcés avec 5 nouvelles recrues pour le
montage, un recru pour la logistique, une recrue pour |'administration et
un nouveau vendeur pour notre équipe b2b, indispensable pour répondre
aux besoins futurs de nos clients.

Notre entreprise est considérée comme la plus innovante de la branche
et a pour ambition de conserver ce titre. Malgré la pandémie, EdmolLift
veut rester un fer de lance de I'industrie. Pour I'année prochaine,

nous prévoyons le lancement de neuf nouveaux produits congus pour
simplifier et transformer I'environnement de travail dans les ateliers et
globalement chez nos clients. Notre propre site devrait lui aussi profiter

VOUS SOUHAITE

i Joyeux

Horaires d’ouverture Noél & Nouvel An

23 décembre - fermé
27-30 décembre - ouvert

Noel
<~ EdmolLift

3-5 janvier - ouvert
6-7 janvier - fermé

d'importants investissements au cours de I'année a venir.

Nous prévoyons en effet I'automatisation des flux et le renforcement de
la qualité déja élevée en production. Ce processus de changement a été
baptisé Edmolift 4.0.

Au cours de l'automne, EdmolLift a participé a de nombreux salons au
Danemark, en Italie, en Grande-Bretagne et en Allemagne. Avec une
fréquentation treés élevée, notre stand a permis de générer de nombreux
leads qui se sont déja concrétisés en commandes.

Notre portefeuille de clients compte un nombre croissant de grandes
pointures dont les besoins spécifiques exigent une adaptation de nos
produits. Si nous accueillons volontiers ces nouveaux clients sur notre
site de Harndsand pour leur présenter la production, la pandémie nous
a aussi appris a exploiter au maximum les rencontres virtuelles. Ce
nouveau mode de relation représente un gain de temps, d'argent et
limite encore un peu plus notre empreinte écologique. Nous proposons
ainsi la réalisation numérique des tests d'acceptation sur site (FAT,
Factory Acceptance Test). Elle s'apparente & une réunion d'équipe
formelle, doublée d'un essai de fonctionnement du produit pour le
client avec le contréle de toutes les fonctions avant la livraison. La
digitalisation se poursuit et avec notre nouveau site Internet, www.
parts.edmolift.com, il est désormais possible de trouver rapidement et
simplement |'une de nos 275 piéces de rechange les plus courantes.

C'est le moment pour Edmolift de prendre du recul et de tirer les lecons
de I'année écoulée, mais aussi de regarder vers I'avenir pour rester
I'acteur majeur de la branche. Dans cet esprit, EdmoLift souhaite a ses
clients, fournisseurs, partenaires et collaborateurs un Joyeux Noé€l et une
bonne et passionnante nouvelle année.

Al Lt

Anders Wahlquist
PDG EDMOLIFT AB

anders.wahlqvist@edmolift.se
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STAND EDMOLIFT AU HI 21, §

Au cours de I'automne, EdmolLift et ses distributeurs ont participé pour la premiére fois depuis 2019 a quatre grands
salons au Danemark, en Allemagne, en Italie et en Grande-Bretagne. La fréquentation était étonnamment élevée et les
salons ont amené de nombreux visiteurs vers les stands avec des échanges passionnants et de nombreux leads concrets.

HI 21 Trade Show

Entretien avec Sgren Bak Vennegaard, chef de projet et
technico-commercial de la filiale danoise EdmoLift ApS.

« C’était la premiere fois depuis le début de la pandémie de
coronavirus au Danemark que nous participions a un salon

et nous avons eu quelques trés bonnes journées au HI 21 de
Herning. Quel bonheur de pouvoir a nouveau échanger de vive
voix apres la longue pause imposée par la pandémie !

La fréquentation de notre stand — des clients établis et
potentiels — a été tres satisfaisante.

Nos produits ont suscité une grande attention — notamment
notre nouvelle série de tables élévatrices mobiles WP by
EdmolLift, la version actualisée de NEO 30 et notre élévateur
basculeur unique. »

=~

STAND DE LEANPRODUCTS,
DISTRIBUTEUR ITALIEN D'’EDMOLIFT
AU SALON MECSPE 2021 DE
BOLOGNE

Motek Stuttgart

Entretien avec Florian Warning, PDG de la filiale
allemande, EdmolLift GmbH.

« En octobre 2021, nous étions présents a un salon
professionnel pour la premiere fois depuis le début de la crise
sanitaire en Allemagne. Alors que nous montions notre stand a
Stuttgart, nous n’avions aucune idée ce qui nous attendait et la
présence de tous ces visiteurs a été une surprise merveilleuse.
Des chariots manipulateurs avec plateforme et différentes
fourches de levage, ART 1500 GV, TLD 2000 et HDL 2000,
ont été présentés. En espérant que la situation liée a la crise
sanitaire s’améliore en 2022, nous devrions nous rendre aux
salons LogiMat de Stuttgart, Logistics and Distribution de
Hambourg et Dortmund, ainsi que Motek a Stuttgart. J’en
profite pour adresser un GRAND MERCI a tous les visiteurs qui
se sont arrétés a notre stand ! »

TECHOLOGIE PER LINNOVAZIONE

- e
Tech & Industry AND .
Scandinavia BUILD 20
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1 tante financiere

e
/

|

Au service financier, Frida est responsable du flux bien des égards et n’a laissé que peu de place a la pratique

de factures entrantes, enregistre les nouveaux du snowboard. Un séjour a Are est prévu a Noél et ensuite au
clients et fournisseurs, gére les factures et vérifie les printemps, nous profiterons en famille des pistes toutes proches
encaissements. Elle s'occupe aussi de la gestion du de Vardkasbacken.

courrier et veille a sa bonne distribution. Mais qui est Entre la rénovation et les nombreux projets est née Annie,
cette nouvelle recrue toujours souriante du service la fille du couple qui marche ou rampe selon ses envies.
financier qui a rejoint nos rangs au début du mois Au service financier, Frida a deux collegues et apprécie son
d'ao(it ? nouvel environnement de travail.

— Juste génial ! J’ai été tres bien accueillie et EdmoLift est une
— Je suis née et j’ai grandi a Harndsand que j’ai quitté tres vite grande entreprise qui a su rester conviviale.

apres mes études d’économie pour m’installer a Oslo. Pendant
6 ans, j’ai vécu réguliérement dans la capitale norvégienne ou
je travaillais pour financer mes voyages a I'étranger. J’ai aussi
travaillé 3 hivers dans la station de Are en Suéde. Au bout de 6
ans, j’ai été acceptée a un cursus de commerce de détail a Falun.

A Tissue des années de formation, j'ai obtenu un diplome en PO RT R A I T : F Rl D A PA | N D E |_ L|

économie d’entreprise. Je me suis alors installée pour quelques

temps a Stockholm, mais assez rapidement, j’ai compris que AGE: 35

Penvironnement ne me convenait pas. Je suis alors revenue a FAMILLE: Conjoint et une fille 4gée d’un an et
Hirnoésand ot j’ai assuré un remplacement chez Ahléns avant i ek,

de postuler ici DOMICILE : Maison a Gansvik

Frida aime les sports de glisse et surtout le snowboard qu’elle POSTE: Assistante financiere

a beaucoup pratiqué en loisir sur les pistes de Are. Elle a LOISIRS : Rénovation de la maison, famille et amis,

aujourd’hui 35 ans et il y a un an, elle a acheté avec son conjoint
une maison a Gansvik ot beaucoup est a refaire.

pistes de snowboard (qu'elle est impatiente

de retrouver).
— Mon conjoint est le plus bricoleur des deux. Moi, je m’occupe

plut6t de la planification (rires !) Cette année a été riche a
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EDMOLIFT SPARE PART SEARCH
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Site Internet !,

parts.edmolift.com

Des pieces de rechange

a trouver en ligne !

Au cours des dernieres années, Edmolift a fait face a
une demande croissante de piéces de rechange avec des
clients anticipant de plus en plus leurs besoins pour la
maintenance réguliére.

Pour faciliter au maximum I'acquisition des piéces de
rechange, EdmolLift vient de lancer un nouveau site
Internet, www.parts.edmolift.com.

Le site fournit des informations et des photos des
pieces de rechange les plus courantes. Il permet aussi
aux clients d'envoyer directement leurs demandes a
EdmolLift.

— Nos produits sont sur le marché depuis presque 60 ans et

la demande en pieces de rechange augmente chaque année.
Parallelement, de nombreux clients assurent en interne une
maintenance réguliére de leurs produits pour réduire le risque
d’arréts prolongés en raison de travaux de réparation majeurs.
C’est une bonne nouvelle pour nous puisque cela implique que
nos produits gagnent en longévité et contribuent ainsi a plus de
durabilité, explique Henrik Tjernberg d’ EdmolLift.

Le nouveau site comporte trois catégories principales divisées
en sous-catégories et le visiteur est guidé jusqu’a la piéce de
rechange souhaitée. La fonction de recherche du site prévoit
la saisie de mots-clés, mais il est également possible d’entrer
directement la référence de la piece de rechange.

Pour chaque piéce de rechange, il est précisé si elle est
disponible en stock. Le site est également doté d’un panier
a l'instar de toute boutique en ligne et concu pour I’envoi

EdmolLift faciles

simplifié de demandes. Lorsque les pieces de rechange sont
dans le panier, un formulaire permet d’adresser une demande
directement au groupe b2b d’EdmoLift. Pour un envoi hors site
de la demande, il suffit de cliquer sur un bouton pour copier le
panier et le transférer dans un courriel classique adressé

a b2ab@edmolift.se ou a I'un de nos distributeurs.

Le site ne peut pas montrer toutes les pieces de rechange
spécifiques a un modele de produits car de nombreux produits
d’EdmoLift sont sur mesure et les modeéles évoluent au rythme
des améliorations apportées. En d’autres termes, les pieces de
certains modéles plus anciens peuvent différer de celles des
nouveaux modeles et pour EdmolLift, il n’est donc pas possible
d'indiquer la référence commerciale exacte des pieces.

— L’idée est de permettre a chaque client d’identifier
rapidement la piéce recherchée a partir des images et des
caractéristiques fournies sur le site. En cas de doute, il est
recommandé au client de préciser le numéro de série du produit
auquel est destinée la piece de rechange. C’est indispensable
pour garantir que la piece de rechange fournie est la bonne,
conclut Henrik.

Un total de 275 pieces de rechange est prévu au lancement.
L’objectif est de doubler ce nombre d’ici un an. Les
caractéristiques, les images ainsi que les nouveaux articles
seront controlés et actualisés régulierement.
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Les solutions logistiques

VOIR LA VIDEO

verticales de demain sont ici

Un bon concept doit étre facile a comprendre.
EdmolLift veut faire de son nouveau concept
de table logistique le programme de tables
¢lévatrices le plus intuitif du marché.

Pour Alfred Johansson, Marketing Strategy Manager, EdmoLift
est une entreprise qui résout les problemes et s’engage,

au-dela de la fabrication et de la fourniture de produits, dans le
développement de solutions ergonomiques et incroyablement
performantes pour ses clients. Avant de découvrir nos modéles
de tables élévatrices, il est essentiel que le client comprenne
quel type de problémes nous pouvons résoudre.

Savoir-faire et expertise, des gages de réussite

La richesse de notre gamme de produits est telle que nous
pouvons en principe lever et positionner n’importe quel objet
dans n’importe quel environnement. Epaulée de notre équipe
de technico-commerciaux et concepteurs parmi les meilleurs de
la branche, nous proposons dans un premier temps des idées et
des concepts pour ensuite, lorsque le client a cerné ses besoins,
aborder I'aspect purement technique et élaborer une solution
complete, explique Alfred Johansson.

La table logistique intégre trois concepts de logistique :
quai de chargement, rapidité et flexibilité.

G-

Logistique en quai de
chargement

Logistique rapide

Nous adhérons totalement au nouveau mode de communication
et pensons qu’il sera tres utile aux clients, commente Hans
Vikstrom, chef de la construction chez EdmoLift. Il y a un an
environ, nous avons ouvert notre programme d’élévateurs de
quai en nous éloignant des modéles spécifiques pour mieux
cibler les besoins des clients et les environnements auxquels
nos solutions sont destinées. Nous sommes a présent a I’étape
suivante avec une stratégie orientée davantage sur le client.
Notre objectif est d’offrir au client une solution rationnelle,
conforme en termes de sécurité et totalement fonctionnelle dans
Ienvironnement du client.

Un développement aux tendances claires

C’est actuellement I'effervescence dans le domaine de la

gestion logistique et une tendance croissante est justement les
solutions logistiques dans des centres modernes de distribution.
Nous avons déja livré quelques solutions majeures en Europe
continentale et le retour en est trés positif. La réalisation
numérique des FAT (Factory Acceptance Testing) ici a
Harnosand est un plus indéniable qui renforce notre efficacité a
travers toute la chaine de production, conclut Hans Vikstrom.
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Logistique flexible
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La Suede centrale,

une region capable
de soulever des

Depuis 2016, Niklas Fallstrom est vendeur
terrain chez EdmolLift pour la Suéde centrale,
une région qui compte quelques-unes des villes
les plus importantes de I'industrie suédoise,
notamment Stockholm, Eskilstuna, Visteras,
Sodertilje, etc.

EdmolLift y renforce chaque année un peu plus
sa position sur le marché.

- Le chemin parcouru jusqu’'a présent a été une formidable
aventure. Notre développement se poursuit année apres année
et nous attirons quasi quotidiennement de nouveaux clients qui
ont un besoin de solutions de levage performantes, explique
Niklas.

Une grande variété d'entreprises

La région abrite des poids lourds de I'industrie, a savoir ABB,
Scania et Atlas Copco, pour ne citer que ceux-la, mais aussi des
entreprises plus petites a la recherche de solutions de levage,
positionnement ou de transport d’un point a l'autre.

- Un aspect révélateur est que EdmolLift a des solutions qui
couvrent les besoins communs de différents types d’entreprises.
Notre travail n’en est pas moins stimulant et intéressant,

précise Niklas qui poursuit en racontant comment du jour au
lendemain, il peut se retrouver au milieu d'un site de production
ou des kilos de composants et produits semi-finis sont déplacés
chaque seconde avec comme défi de développer une solution

qui optimise encore plus ce flux. Le jour suivant, c’est dans une
entreprise de 10 personnes qu’il faut convertir un sous-sol en
petit entrepdt et hall logistique en vue d’assurer la réception et
I'expédition des marchandises.

montagn

AD

4

7 |

De bonnes perspectives d'avenir

Niklas est convaincu de la capacité d’ EdmoLift a poursuivre
sa dynamique de développement dans la région. Il constate
une demande croissante en solutions de levage sur mesure qui
répondent a des besoins spécifiques, mais aussi en solutions
flexibles pour la logistique interne.

- Nous sommes tres compétents dans le « sur-mesure » et nous
l’avons toujours été. Depuis quelques années cependant, on
observe une tendance des entreprises a solliciter des solutions
pour la réception et I'expédition des marchandises, mais aussi
pour la manutention du matériel ou des machines dans les
ateliers. Nous sommes bien équipés pour répondre a ces besoins
avec des produits mixtes basés sur une approche globale de

la chaine du client, qu’il s’agisse de logistique, fabrication ou
manutention. Je ne doute pas que d’ici quelques années, nous
aurons doublé nos chiffres dans la région, termine Niklas.

Niklas Fallstrom
Vendeur terrain
Suede centrale
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La gamme Edmolift continue
de s'agrandir !

Le développement de produits occupe une place centrale dans I'organisation
d’Edmolift et chaque année, plusieurs nouveaux modéles ou versions améliorées
sont lancés pour répondre aux besoins du marché. Cette année ne fait pas
exception a la régle et EdmolLift présente 7 nouveaux modéles dans la série de
monte-voitures, la série T et la série HD. Hans Vikstrom, chef de la construction
chez Edmolift, passe en revue les différentes nouveautés.

TO/TOD

TOD 3500 Ce modéle est notre plus grande table
¢lévatrice a ciseaux au format plateforme,

une alternative intelligente pour le transport
d'objets volumineux, notamment des voitures,
entre différents étages. Nous proposons le
modéele TO 3500 a simples ciseaux et le modele
TOD 3500 a doubles ciseaux verticaux pour une
course encore plus étendue.

TX 4000, TP 10 000

Notre série T compte deux nouvelles bétes de travail.
Ces tables élévatrices robustes s'intégrent parfaitement
dans différentes solutions logistiques et réveélent toute
I'¢tendue de leur talent comme outils de levage sur les
quais de chargement en garantissant rapidité et sécurité
a nos clients.

TP 10000
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Série HD

Nous avons élargi I'offre de la série HD avec les
modéles HDB, HDM et HDA pour répondre aux
exigences pointues de nos clients.

La série HD est un élément-clé de notre gamme
de produits car elle s'adresse aux clients en
recherche d'une table élévatrice capable de
travailler en continu avec un entretien réduit

au minimum.

HDA 2000

Z SMART
Notre nouveau ¥ .
catalogue de produits
est disponible !

Le catalogue contient un grand nombre de
nouveautés comme notre concept de table
logistique, deux nouveaux produits de notre
gamme AIR, de nouveaux modeles de monte-
voitures et beaucoup plus encore.

O 4

www.ed molift.com/catalogueZOZZ TELECHARGER
LE CATALOGUE

EdmolLift AB Jigaregatan 11, 871 42 Harnésand, Suéde, tél. : +46 (0)611-837 80, courriel : b2b@edmolift.se, Internet : www.edmolift.se




