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Einige Anmerkungen des Geschaftsfiihrers

Wirtschaftlich herrscht das Gefiihl, dass die Coronakrise
langsam abflaut. Auch wenn es durch unheilvolle
Anzeichen weltweit wegen neuer Virusmutationen zu
Einschrankungen kommt, steigt die Impfquote und
insgesamt bietet sich ein Bild der langsamen Riickkehr zur
Normalitat. Die Pandemie beeintrachtigt uns weiterhin,
aber hoffentlich in immer geringerem MaB als bisher.

Wenn wir auf das vergangene Jahr zuriickblicken, kdnnen wir feststellen,
dass der Auftragseingang nicht nur zuriick auf dem Vorpandemie-Niveau
liegt, sondern einen erheblichen Aufschwung erfahrt. Im November
beobachteten wir einen starken Anstieg beim Auftragseingang und erzielten
ein neues ,All Time High". Aber nicht nur im November, auch in den
vergangenen 12 Monaten betrug der Auftragseingang ganze 30 Prozent
mehr als im vorherigen Zeitraum.

Ein starkes Anziehen des Auftragseingangs ist ein gutes Zeichen fiir uns

alle und etwas, liber das wir uns wirklich freuen konnen. Aber gleichzeitig
stand die Lieferkette unter hohem Druck, was zu ldngeren Lieferzeiten
fiihrte. Trotz dieser Beeintrachtigungen konnten wir diese Situation dank des
Engagements unserer groBartigen Mitarbeiter gut meistern.

Wir haben uns fiir die Zukunft gerlistet und konnten seit den Sommerferien
insgesamt acht neue Mitarbeiter begriiBen. Auf der Montageseite haben
wir Verstarkung durch fiinf neue Mitarbeiter erhalten, die Logistik, die
Verwaltung und B2B-Team wurden durch je einen Mitarbeiter aufgestockt,
damit wir dem kiinftigen Bedarf unserer Kunden entsprechen konnen.

Wir sind als innovativstes Unternehmen der Branche bekannt, und diese
Position streben wir jederzeit an. Der Pandemie zum Trotz blickt EdmolLift

als Spitzenunternehmen in die Zukunft. Im néchsten Jahr bringen wir neun
neue Produkte auf den Markt, welche die Arbeit in den Werkstdtten und an
Arbeitsplatzen weltweit erleichtern und die Arbeitsumgebung verandern
werden. Auch fiir unsere eigenen Arbeitsplatzen werden im kommenden Jahr
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23. Dezember - geschlossen
27.-30. Dezember - gedffnet

Wethnachten
Fdmol.ift

Offnungszeiten an Weihnachten & zum Jahreswechsel

3.-5. Januar - gedffnet
6-7. Januar - geschlossen

hohe Investitionen getatigt, um den Workflow zu automatisieren und den
hohen Qualitatsanspruch, der hinter unserer Produktion steht, umzusetzen.
Der Veranderungsprozess tragt die Bezeichnung EdmolLift 4.0.

Edmolift war im Herbst auf den groBen, wichtigen Messen in Danemark,
Italien, England und Deutschland vertreten. Die Besucherfrequenz an
unseren Stdnden war sehr hoch und unsere Présenz hat zu wichtigen
Kontakten gefiihrt, was sich zum Teil bereits jetzt bei den Auftragseingangen
zeigt.

Wir verkaufen mehr an gréBere Kunden, bei denen wir unsere Produkte an
den kundenspezifischen Bedarf anpassen. Natiirlich sind unsere Kunden
herzlich bei uns eingeladen, um den Produktionsprozess zu verfolgen, die
Pandemie hat uns jedoch die Vorteile digitaler Meetings im hochstmdglichen
Umfang bewiesen. Sie sparen Zeit und Geld und sind nachhaltiger. Daher
bieten wir mittlerweile digitale Werksabnahmen (Factory Acceptance Tests),
die mit einem optimierten Team-Meeting verglichen werden kdonnen, bei
denen wir fiir den Kunden einen Testbetrieb des Produkts durchlaufen, damit
vor Lieferung samtliche Funktionen iiberpriift werden. Die Beschaftigung mit
der Weiterentwicklung der Digitalisierung wird fortgefiihrt. Zudem haben
wir eine neue Website erstellt, www.parts.edmolift.com, die auf einfache,
intelligente einen Uberblick unserer 275 gangigsten Ersatzteilen bietet.

Im Riickblick zieht EdmolLift Lehren aus den Ereignissen, blickt gleichzeitig
nach vorn, um weiterhin fiihrend in der Branche zu sein, mochte aber auch
die Gelegenheit nutzen, um Kunden, Lieferanten, Partnern

und Mitarbeitern frohe Weihnachten und ein gutes,

interessantes neues Jahr zu wiinschen.

Al it

Anders Wahlquist
GESCHAFTSFUHRER EDMOLIFT AB
anders.wahlqvist@edmolift.se
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EDMOLIFT WAR AUF DER HI 21 IN DANEMAR

Im Herbst waren EdmolLift und einige Handler zum ersten Mal seit 2019 auf vier groBen Messen in Danemark,
Deutschland, Italien und England prasent. Die Besucherzahlen waren liberraschend hoch und die Messen brachten
viele Besucher an die Stinde, was in vielen guten Gesprdachen und zahlreichen konkreten Leads resultierte.

HI 21 Trade Show

Seren Baek Vennegaard, Projektleiter und
Verkaufsingenieur bei EdmolLift ApS, der danischen
Tochter von Edmolift, berichtet:

,Seit Ausbruch der Corona-Pandemie in Danemark konnten
wir jetzt im Oktober zum ersten Mal endlich wieder auf einer
Messe ausstellen und wir konnen auf wirklich erfolgreiche
Tage auf der HI 21 im dédnischen Herning zuriickblicken. Es
war fantastisch, Menschen nach der langen Coronazeit wieder
richtig zu begegnen. Wir waren sehr gliicklich iiber den hohen
Besucherstrom aus Stammkunden und méglichen Neukunden
an unserem Stand.

Das Interesse an unseren Produkten war groB3, insbesondere an
unserer neuen Serie WP by EdmoLift, der aktualisierten Version
des NEO 30 und unseren einzigartigen Hubneigegeréten.“
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DER ITALIENISCHE EDMOLIFT-
HANDLER LEANPRODUCTS
WAR AUF DER MECSPE 2021 IN
BOLOGNA VERTRETEN

Motek Stuttgart

Florian Warning, Geschaftsfiihrer der EdmoLift GmbH,
der deutschen Tochter von EdmolLift, berichtet:

,Im Oktober 2021 konnten wir zum ersten Mal seit Ausbruch
der Corona-Pandemie auf einer Messe ausstellen. Ohne zu
wissen, was uns erwartete, bauten wir unseren Stand auf und
waren freudig {iberrascht tiber die hohe Besucheranzahl auf
der Messe in Stuttgart. Wir prasentierten Elektrolifter mit
Plattformen und verschiedenen Gabeln, ART 1500 GV, TLD
2000 und HDL 2000. Wenn sich die Coronasituation 2022
bessert, planen wir den Besuch der LogiMat Stuttgart, der
Logistics and Distribution in Hamburg und Dortmund sowie
der Motek in Stuttgart. Ich mochte die Gelegenheit nutzen
und mich bei allen Besuchern an unserem Stand HERZLICH
BEDANKEN!“,

Motek

E TECHOLOGIE PER LINNOVAZIONE

- e
Tech & Industry AND .
Scandinavia BUILD 20
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Sie tragt die Verantwortung fiir eingehende Rechnungen
in der Finanzabteilung, registriert Neukunden und
Lieferanten, kiimmert sich um die Rechnungsstellung
und erfasst Zahlungseingdnge. Zudem ist sie fiir die Post
zustdndig und sorgt dafiir, dass alles dorthin gelangt,
wo es hingehort. Aber wer ist sie, diese sympathische
neue Mitarbeiterin in der Finanzabteilung, die ihren
ersten Arbeitstag Anfang August hatte?

»Ich bin in Harnésand geboren und aufgewachsen, aber

direkt nach Abschluss meines Wirtschaftsstudiums nach Oslo
gezogen, wo ich saisonweise 6 Jahre lang gelebt und Geld zur
Finanzierung von Auslandsreisen verdient habe. Auferdem
habe ich 3 Wintersaisons in Are verbracht. Nach 6 Jahren habe
ich BWL Einzelhandel studiert und nach einigen Jahren mein
Examen in Betriebswirtschaftslehre absolviert. Danach zog ich
nach Stockholm, stellte aber bald fest, dass ich mich dort nicht
wohl fiihlte. Also ging es zuriick nach Harnosand und ich bekam
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eine Vertretungsstelle bei Ahléns, das war es!

Frida, die Skifahren bei vollem Tempo und am liebsten mit
einem Snowboard unter den Fiilen liebt, verbrachte einen
GroBteil ihrer Freizeit auf den Pisten von Are. Sie ist 35 Jahre
alt und hat mit ihrem Lebensgefihrten vor einem Jahr ein Haus
mit hohem Renovierungsbedarf in Génsvik gekauft.

»Meistens schreinert mein Lebensgefihrte, aber man kénnte
sagen, dass ich die Planung in der Hand habe (lacht!).

Es war in vieler Hinsicht ein interessantes Jahr und in der
letzten Saison blieb nicht viel Zeit fiir das Snowboardfahren.
Aber an Weihnachten steht ein Ausflug nach Are an und

im Friihjahr freue ich mich darauf, Zeit mit der Familie im
Skigebiet Vardkasbacken zu verbringen.“

Zwischen all den Schreinerarbeiten und Planungen hat die
kleine Annie, die Tochter des Paares, krabbeln und laufen
gelernt. In der Finanzabteilung arbeitet sie mit zwei Kollegen
zusammen und fiihlt sich an ihrem neuen Arbeitsplatz wohl.

»Alles in allem supergut! Ich bin sehr herzlich begriifit
worden und es fiihlt sich klein und familidr an, obwohl das
Unternehmen groB ist.“

FAKTEN: FRIDA PAINDELLI

ALTER: 35
FAMILIE: Ehemann und eine Tochter im Alter
von einem Jahr und drei Monaten
WOHNT: In einem Haus in Gansvik
TATIGKEIT: Finanzassistentin

HOBBYS: Haus renovieren, Familie und Freunde

treffen, Snowboarden.
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EDMOLIFT SPARE PART SEARCH

Ersatzteile von EdmolLift einfach online finden!

In den letzten Jahren hat Edmolift eine steigende
Nachfrage nach Ersatzteilen beobachtet, bei der Kunden
eher vorbeugend Kontakt aufgenommen haben, um
regelmiBige Wartungsarbeiten ausfiihren zu kdnnen.
Um die Suche nach Ersatzteilen mdglichst reibungslos
zu gestalten, hat EdmolLift gerade eine neue Website
erstellt, www.parts.edmolift.com.

Auf der Website werden Informationen und Fotos der
gangigsten Ersatzteile geboten. Auch Anfragen kdénnen
direkt liber die Website an EdmolLift gerichtet werden.

»Da unsere Produkte seit nahezu 60 Jahren am Markt

sind, beobachten wir einen jahrlich ansteigenden

Bedarf an Ersatzteilen. Gleichzeitig warten viele unserer
Kunden ihre Produkte regelméBig, um das Risiko von
Betriebsunterbrechungen wegen groBerer Reparaturen zu
vermeiden. Das freut uns sehr, weil es bedeutet, dass die
Lebensdauer unserer Produkte verldngert wird, was wiederum
zu langfristiger Nachhaltigkeit beitragt,” erlautert Henrik
Tjernberg von EdmoLift.

Die neue Website ist in drei Hauptkategorien mit
Unterkategorien aufgeteilt, in denen man zum richtigen
Ersatzteil navigieren kann. Die Suchfunktion der Website kann
fiir die Freitextsuche oder zur direkten Suche nach Ersatzteilen
mit Artikelnummern genutzt werden, wenn diese bekannt sind.

Bei jedem Ersatzteil wird auBerdem angezeigt, ob es sich um ein
Teil handelt, das wir normalerweise auf Lager haben. Um die

Versendung einer Anfrage moglichst komfortabel zu gestalten,
hat die Website eine Art Warenkorbfunktion, wie in einem
Webshop. Hat man seine Ersatzteile in den Warenkorb gelegt,

kann das Formular auf der Site zum direkten Versand der
Anfrageunterlagen an die B2B-Gruppe von EdmoLift verwendet
werden. Mochte man die Anfrage nicht iiber die Website
versenden, kann der Warenkorb kopiert und in eine E-Mail
eingefiigt werden, die an die iibliche E-Mail-Adresse an
b2b@edmolift.se oder an einen unserer Handler verschickt
wird.

Auf der Website konnen nicht alle speziellen Ersatzteile

fiir ein bestimmtes Produktmodell angezeigt werden, weil
viele der EdmoLift-Produkte kundenspezifisch sind und
zahlreiche Produktmodelle im Laufe der Zeit im Rahmen von
Produktverbesserungen verandert wurden. Das bedeutet,
dass éltere Modelle nicht zwingend dieselben Komponenten
enthalten wie neuere, sodass EdmoLift keine Moglichkeit hat,
die exakten Modellbezeichnungen anzugeben, zu denen die
Teile passen.

sUnsere Idee ist es, dass ein Kunde, der eine Komponente
austauschen muss, diese mit Hilfe der Bilder und Informationen
auf der Website identifizieren kann. Ist der Kunde unsicher,
kann er uns die Seriennummer des Produktes senden, fiir
welches das Ersatzteil bestimmt ist. Dann konnen wir diese
iiberpriifen und garantiert das korrekte Ersatzteil zur Verfiigung
stellen®, so Henrik.

Zum Zeitpunkt der Veroffentlichung sind 275 Ersatzteile online,
Ziel ist jedoch, die Anzahl innerhalb eines Jahres zu verdoppeln.
Textinhalte, Bilder und neue Artikel werden laufend tiberpriift
und aktualisiert.
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Die vertikalen Logistiklosung
en der Zukunft sind da

Ein gutes Konzept muss leicht verstindlich
sein. Jetzt arbeitet EdmolLift daran, sein neues
Konzept fiir Logistikblihnen als das Intuitivste
am Markt zu gestalten.

,EdmoLift ist ein Unternehmen, das Probleme 16st“, berichtet
Alfred Johansson, Marketing Strategy Manager bei EdmolLift,
und fahrt fort: ,Natiirlich fertigen und liefern wir Produkte, es
handelt es sich jedoch vor allem um ergonomische, unglaublich
effektive Problemlosungen, die wir unseren Kunden zur
Verfiigung stellen. Und es ist fast wichtiger, dass der Kunde in
erster Linie versteht, welche Probleme wir 16sen konnen, als
dass er exakt weil3, welches Hubtischmodell wir anbieten.“

Kompetenz und Wissen als Erfolgsfaktoren

,Unser Produktsortiment ist so stark und umfassend, dass

wir grundsitzlich alles in jeder beliebigen Umgebung heben
und positionieren konnen. Und da wir einige der besten
Verkaufs- und Design-Ingenieure der Branche beschiftigen,
ermoglicht dieser Ansatz, dass wir im ersten Stadium Ideen
und Konzeptlosungen prasentieren, um dann, wenn der
Kunde seinen Bedarf kennt, in die exakte Produktspezifikation
einzusteigen und eine Komplettlosung zu finden,” erlautert
Alfred Johansson.

Unsere Logistikbiihnen werden auf drei Konzepten basieren:
Verladelogistik, schnelle Logistik und flexible Logistik.

-

Loading dock Logistics

Speedy Logistics

VIDEO ANSCHAUEN

,Wir vertrauen stark auf die neue Kommunikationsart und
darauf, dass diese vor allem fiir unsere Kunden hilfreich

sein wird“, berichtet Hans Vikstrom, Konstruktionsleiter bei
EdmoLift. Vor einigen Jahren haben wir unser Programm

an Verladehubtischen erweitert, indem wir weg von
spezifischen Modellen hin zum Bedarf des Kunden in dem
Arbeitsumfeld iibergegangen sind, in dem die Verladebiihne
eingesetzt werden soll. Das ist der ndchste Schritt hin zu mehr
Kundenorientierung unseres Ansatzes. Unser Ziel ist es, dem
Kunden eine kosteneffiziente Losung mit dem entsprechenden
Sicherheitslevel zu bieten, die in der Umgebung des Kunden
optimal funktioniert.

Klare Trends bestimmen die Entwicklung

»Im Bereich Logistikabwicklung passiert unglaublich viel
und ein steigender Trend besteht in effektiven Losungen in
modernen Distributionszentren. Wir haben bereits einige
starke Losungen auf das europaische Festland geliefert, die
ausgezeichnet aufgenommen wurden. Da wir jetzt zudem
digitale Werksabnahmen (Factory Acceptance Testing) in
Harnosand durchfiihren, konnen wir in der gesamten Kette
effektiv arbeiten®, so Hans Vikstrom.

‘ﬂ‘

Flexible Logistics
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Mittelschweden,

eine Region mit

jeder MengeHubk aft'“* |

Seit 2016 ist Niklas Fallstrom
AuBendienstmitarbeiter bei EdmolLift fiir
Mittelschweden, eine Region, die einige der
wichtigsten schwedischen Industriestadte wie
Stockholm, Eskilstuna, Vdsteras, Sodertilje usw.
umfasst. Und EdmolLift hat seine Marktposition
in dieser Region jedes Jahr weiter gestarkt.

,Es war eine interessante Reise bis hierher. Es ist uns gelungen,
jedes Jahr zu expandieren und wir akquirieren nahezu taglich
neue Kunden mit Bedarf an starken Logistiklosungen®, erldutert
Niklas.

GroBBe Unternehmensvielfalt

In der Region sind u. a. mit ABB Scania und Atlas Copco einige
Big Player der Industrie vertreten, aber auch kleinere Kunden,
die Bedarf an Losungen zum Heben, Platzieren und Versetzen
von Objekten von einem Ort zum anderen haben.

»,Man kann Klar feststellen, dass EdmoLift Losungen bietet, die
gemeinsamen Bedarf bei verschiedenen Unternehmenstypen
abdecken. Und das macht die Arbeit so herausfordernd und
interessant,” erlautert Niklas. ,,Am einen Tag befindet man

sich mitten in einem Produktionsgebdude, in dem pro Sekunde
tausende Kilo an Komponenten und Halbfertigprodukten
bewegt werden, wo wir um die Entwicklung einer Losung
gebeten werden, um den Arbeitsablauf effektiver zu

gestalten. Am néachsten Tag findet man sich vielleicht in

einem Unternehmen mit zehn Mitarbeitern wieder, das seine
Kellerrdume in ein kleines Lager und Logistikraum umwandeln
mochte und Hilfe benétigt, um Produkte von einer auf die
andere Ebene zu bringen.”

Gute Zukunftsperspektive

Niklas ist davon iiberzeugt, dass EdmoLift den starken
Expansionskurs in der Region fortsetzen kann und

beobachtet einen erhohten Bedarf an kundenangepassten
Hebelosungen, aber auch immer mehr Anfragen nach flexiblen
Intralogistiklésungen.

»Zu unseren Starken gehort es, Anpassungen umzusetzen,

das war schon immer so. Aber seit einigen Jahren wird es
iiblicher, dass Unternehmen Losungen zum Wareneingang und
-ausgang oder auch zum effektiven Versetzen von Material oder
Maschinen in den eigenen Raumlichkeiten anfragen. Wir haben
die Voraussetzungen, diesen Bedarf mit Produktkombinationen
zu erfiillen, die beim Kunden ketteniibergreifend funktionieren,
ob es um Logistik, Herstellung oder Materialwirtschaft geht.
Ich glaube, dass wir davon ausgehen konnen, dass wir unsere
Zahlen in der Region innerhalb einiger Jahre verdoppeln
werden®, schliefit Niklas.

Niklas Fallstrom
AuBendienstmitarbeiter
Mittelschweden
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Das Produktsortiment von
EdmolLift wachst weiter!

Die Produktentwicklung nimmt in der Organisation EdmolLifts eine zentrale Stellung
ein. Jedes Jahr kommen neue, verbesserte Modelle hinzu, um dem Bedarf am Markt
zu begegnen. Das ist auch in diesem Jahr so und EdmolLift prasentiert ganze 7 neue
Modelle bei den Fahrzeughubtischen, der T-Serie und der HD-Serie. Hans Vikstrom,
Konstruktionsleiter bei EdmolLift, berichtet im Folgenden iiber die verschiedenen
Neuerungen.

TO/TOD

Von der GroBe der Plattform her unser groBter
Scherenhubtisch und eine ausgezeichnete
Alternative, wenn groBe, sperrige Lasten

wie beispielsweise Fahrzeuge zwischen
verschiedenen Ebenen transportiert werden
mussen. Wir haben ein Einzelscherenmodell
TO 3500 entwickelt, aber auch eine vertikale
Doppelscherenausfiihrung TOD 3500, wenn
noch mehr Hubbewegung erforderlich ist.

TOD 3500

TX 4000, TP 10 000

In unserer T-Serie prasentieren wir zwei neue ,Arbeitstiere”.
Zwei robuste Hubtische, die in vielen Fallen optimal

in verschiedene Logistikldsungen integrierbar sind.
Hauptsachlich werden sie als effektive Hubhilfsmittel an
Laderampen eingesetzt und helfen unseren Kunden beim
schnellen, sicheren Umgang mit ihren Waren.
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HD-Serie

Wir haben unser Angebot in der HD-Serie mit
den Modellen HDB, HDM und HDA noch weiter
erganzt, um die hohen Anforderungen unserer
Kunden zu erfiillen.

Die HD-Serie ist ein wichtiger Bestandteil
unseres Produktprogramms, falls Kunden einen
Hubtisch benotigen, der Dauerbelastung bei
minimaler Wartung toleriert.

HDA 2000
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Unser neuer
Produktkatalog
Ist da!

Der Katalog bietet viele interessante Neuheiten EN GLOBAL

\ W ! : PARTER
wie unser neues Konzept Logistikhubtische, zwei IVARLDSKLASS
neue Produkte in unserem AIR-Sortiment, neue
Fahrzeug-Hubtische und vieles mehr.
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www.edmolift.com/catalogue2022
DOWNLOAD KATALOG

Edmolift AB Jagaregatan 11, 871 42 Harn6sand, Schweden, Tel.: +46 (0)611-837 80, E-Mail: b2b@edmolift.se, Internet: www.edmolift.com




